
Mapa mental

Networking genuino sin parecer interesado

Plan de acción

1

Comenta algo
específico del trabajo de
la persona

2

Ofrece contenido o una
presentación útil antes
de pedir

3

Mantén contacto
periódico sin ningún
pedido incluido

4

Conecta a personas de
tu red que se beneficien

5

Haz pedidos específicos
y reconoce el tiempo del
otro

Para recordar

Una red sólida nace del interés
real y de ayudar antes de pedir; el
pedido llega dentro de una
historia.
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Lo transaccional falla

Buscar solo al necesitar se nota

La asimetría cierra puertas futuras

Construye la relación antes de pedir

Interés genuino

La curiosidad real no se finge

Mejores preguntas, escucha atenta

Ayudar antes de pedir

Cómo iniciar conversaciones

Comenta algo específico, no genérico

Ofrece antes de pedir

Sé claro sobre el motivo

Acepta el no como normal

Networking
genuino

Mantener sin oportunismo

Contacto periódico sin pedir nada

Reconoce logros públicamente

Conecta personas entre sí

No toda relación rinde algo

Networking interno

Cuentan colegas de otras áreas

Abre movimientos de carrera

Mismo principio dentro de casa

Cuando llegue el pedido

Pedido natural dentro de una historia

Sé específico en lo que pides

Un no no rompe la relación


